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LS Maloprodaja LS Retail

Zmanj{anje skupnih stro{kov lastni{tva

Pripravljenost na spremembo v poslovanju in v odnosu do strank

Pove~anje u~inkovitosti

Skraj{anje ~asa uvajanja

Pobuda za dinami~ne sisteme

Omogo~anje preglednosti poslovanja

Sprejemanje hitrih odlo~itev

Zmanj{anje {tevila napak

Optimizacija nakupa

Izbolj{anje pospe{evanja prodaje

Pove~anje stabilnosti, pro`nosti in hitrosti

100-odstotno zgrajen na tehnologiji podjetja Microsoft



Izbolj{anje celovitosti podatkov
Nastavitev sistema lahko obsega od ene same 
prodajalne z enim samim POS-terminalom do 
prodajalne z ve~ enotami, ki se povezuje z 
va{im celotnim poslovnim delovanjem. 
Uporabni{ki program LS Retail je zgrajen v 
programskem paketu Microsoft Dynamics 
NAV;

tako POS-terminal, zadnja pisarna in uprava vsi 
uporabljajo isto aplikacijo. Tako je mo`no 
posamezne transakcije izslediti od POS-
terminala do glavne poslovne knjige, kar 
pove~uje va{o poslovno vrednost.

To pomeni tudi, da imajo uporabniki dostop do 
drugih delov aplikacije Microsoft Dynamics 
NAV, kot so finance, upravljanje odnosov s 
strankami (CRM), skladi{~enje in storitve. 
Zaradi povezanosti programov LS Retail in 
Microsoft Dynamics NAV se morajo uporabniki 
seznaniti samo z enim vmesnikom, ista logika 
pa velja tudi za uporabo na vseh drugih ravneh.

En sam model programskega okolja ima 
mnogo prednosti. Uporabniki se morajo 
nau~iti uporabljati samo en sistem. Upravno 
osebje mora upravljati samo en sistem. Te`ave s 
povezovanjem naprednih sistemov so 
preteklost.

Uporabni{ki program LS Retail je kon~na re{itev 
za maloprodajo, ki jo podpirata programska 
paketa Dynamics NAV ali Microsoft Dynamics 
NAV2009.

Hitra izvedba in visoka donosnost 
nalo`be (ROI)
Pospe{evanje prodaje s programom LS Retail 
prinese hitro izvedbo in visoko donosnost 
nalo`be, pa naj gre za nekaj tako preprostega, 
kot sta posami~no naro~anje pri dobavnem 
centru ali dobavitelju in prenosi znotraj 
podru`nice, ali pa bolj zapletenega, kot so 
profilirana razdelitev in modeli oskrbe.

Program LS Retail vklju~uje pospe{evanje 
prodaje in funkcionalnost oskrbe, ki pomaga pri 
u~inkovitem vodenju maloprodajnega podjetja. 
Za ustvarjanje profilov zalog se lahko 
uporabljajo razli~ne velikosti, barva in podatki o 
slogu (kjer se uporabljajo) za posamezne artikle, 
skupine izdelkov ali kategorije artiklov. Ti se 
zdru`ijo v preprosti matrici s profili prodajalne, 
skupine prodajaln ali vrste prodajalne za izra~un 
optimalne oskrbe z blagom.

Vsak profil vklju~uje tudi opis dobavitelja, nato 
pa se zahteva za prenos blaga posreduje 
dobavnemu centru ali pa se podatki posredujejo 
modulom obdelave naro~ila nakupa za naro~ilo 
od dobavitelja.

Kupec uporablja delovno polo oskrbe, ki na 
osnovi {tevilnih izbirnih kriterijev in datumskega 
razmika izra~una povpra{evanje.

Enotna arhitektura aplikacije  

Enotna arhitektura aplikacije programa LS 
Retail pomeni, da je ve~ina funkcij 
razpolo`ljivih na ravni prodajalne, nivoju 
uprave ali na obeh ravneh. Ta prilagodljivost 
pomeni podjetjem omogo~a oblikovanje 
aplikacije v skladu s svojimi zahtevami in 
grajenje svoje konkuren~ne prednosti, ne da bi 
pri tem potrebovali drage re{itve, oblikovane 
po meri.

Informacije iz prodajalne se samodejno 
prenesejo v upravo, kjer se pred po{iljanjem v 
glavno poslovno knjigo zberejo v centralizirani 
izjavi skladnosti.
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Oskrba s programom LS

Pravi izdelek – pravi kraj – pravi ~as

Kot ena glavnih gradbenih sestavin, ki podpira 
program LS Retail, vam bosta razdelitev in 
oskrba te vsestranske re{itve za pospe{evanje 
prodaje pomagala do dobave pravega izdelka v 
pravem ~asu na pravi kraj.

     

Z modulom »Odprti za nakup« lahko 
prodajalec nadzira svoj kapital, ki ga je med 
prodajnim krogom vlo`il v izdelke. Prodajalec 
lahko tako na~rtuje nakupe in se prepri~a, da 
ustrezajo zahtevam za vsako obdobje, in hkrati, 
da je poraba denarja, ki ga je vlo`il v zaloge, 
pod dolo~enimi mejami.

   

Mo~no na~rtovanje inventarja in funkcije 
upravljanja vam omogo~ajo odli~ne storitve za 
stranke, ne da bi rezerve denarja in logisti~ne 
vire izpostavili nepotrebnim visokim zalogam.

Program LS Retail vam ponuja najve~jo stopnjo 
prilagodljivosti in nadzora v svojem razredu 
programske opreme. Ne glede na strukturo 
va{ega podjetja program LS Retail spodbuja 
obse`ne vgrajene funkcije upravljanja 
inventarja programskega paketa Microsoft 
Dynamics NAV tako, da vam re{itev prinese 
najve~jo mo`no prednost.

Kupec ima z nadzorovanjem donosnosti, 
izpolnitve naro~ila za nakup, razhajanj pri 
prejeti koli~ini in/ali kakovosti izdelkov in 
neskladij pri izstavljanju ra~unov dober pregled 
nad storilnostjo prodajalca. Ti podatki so lahko 
pomembno orodje kupcev pri pogajanjih s 
prodajalci. Re{itev pospe{uje uveljavljene 
pretekle popuste preko nakupnih pogodb.

Open to Buy (Odprti za nakup)

Odli~ne storitve za stranke

Storilnost prodajalca
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